X X
A A

a¥p Universidad
Internacional
92" de Andalucia

Miércoles 27 de agosto

Jueves 28 de agosto

UNIVERSIDAD INTERNACIONAL DE ANDALUCIA
CRONOGRAMA DOCENTE ENCUENTRO DE VERANO (20 HORAS)
¢ TIENE FUTURO EL OLIVAR TRADICIONAL? (B153)

Viernes 29 de agosto

9:00-11:30

;Donde se encuentra el olivar

tradicional?

D. José Domingo Sanchez Martinez y
D. Antonio Garrido Almonacid.
Universidad de Jaén.

Taller: estrategias para lograr una mayor
competitividad del olivar tradicional.

D. Manuel Parras Rosa. Universidad de Jaén.

Coproductos en olivar tradicional:
una nueva fuente de renta y empleo.

D. Anastasio Jose Villanueva Rodriguez.
IFAPA Camino de Purchill, Granada.

11:30-12:00

DESCANSO

12:00-14:30

Tipos de olivares tradicionales vy
célculo de costes.

D. Sergio Colombo. IFAPA Camino de
Purchill, Granada.

D. Antonio Ruz Carmona. SCA San
Roque de Arjonilla (Jaén).

¢ Qué PAC necesita el olivar tradicional?

D. José Antonio Gomez-Limdn Rodriguez
Universidad de Cordoba.

Experiencias en reduccion de costes
(liderazgo en costes).

D. Céandido Medina Garcia. Agricola El
Calvario de Villanueva, SL
Intensificacion productiva.

D. Antonio Ruz Carmona. SCA San
Roque de Arjonilla (Jaén).
Cooperacion entre olivareros.

14:30-17:00

ALMUERZO
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UNIVERSIDAD INTERNACIONAL DE ANDALUCIA
CRONOGRAMA DOCENTE ENCUENTRO DE VERANO (20 HORAS)
¢ TIENE FUTURO EL OLIVAR TRADICIONAL? (B153)

17:00-19:30

La cadena de valor del aceite de oliva
virgen extra. ;Qué podemos aprender
para ser mas competitivos?

D. Manuel Parras Rosa. Universidad de
Jaén.

Experiencias en estrategias de valoracion
del olivar tradicional (diferenciacion).

D. José Gilabert Blazquez. SCA San Vicente
de Mogon (Villacarrillo).

Olivar ecologico

D. Manuel Parras Rosa. Universidad de Jaén.
Colaboracion en la cadena de valor

D.2 Pilar Gutiérrez Rodriguez. SCA Agricola
de Jaén Virgen de Zocueca (Bailén).

Picualia.

Oleoturismo

NOTA IMPORTANTE: AL FINALIZAR LA SESION 6 SE REALIZARA LA EVALUACION DE LOS ALUMNOS.




